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LandbrugsAvisen

Lyt til
landbruget

Hvad kan du hore? Hvordan gor jeg?

Vil du gerne have nyheder og viden fra landbruget som Det er nemt - klik pa podcast-appen pa din mobil og seg pa
lyd? Redaktionen pa LandbrugsAvisen laver mange helt navnet pa den podcast, du gerne vil lytte til.

aktuelle og spaendende podcasts hver uge. \ S/ A\ _
e Spotify ‘ i’ Gton:g;lep Podcasts ‘ K;;:)olne Podcasts

Her kan du fa et overblik over de mest regelmaessige:

Dronen, Topmeodet og Maskinitis.

Scan koden
og lyt med!
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Hor i podcasten:
Ny stormejetaersker
skal kere nye test

i Danmark

Den nye Case IH Axial

Flow-maskine kommer

til Danmark, bekrcefter

Case IH her i podcasten

Maskinitis. Men det bliver

en lidt anden maskine i

Europa end den, som
A ﬂ-.; W netop er lanceret i USA. i
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Maskinhandlerforening i samarbejde med
LandbrugsMedierne.

Annoncer: 3339 4734

Fuld sving pa rekrutteringen

Der er fuld tryk pa vores
rekrutteringsaktiviteter,
sa 2024 Dbliver igen et
spaendende ar. Vi starter
ud med Danmarks Bed-
ste Leerling Entrepre-
negrmaskinmekaniker
1 april ved DM 1 Skills 1
Roskilde. I november er
vi tilbage pa Agromek
med Danmarks Bedste
Leerling Landbrugsma-
skinmekaniker. Begge
meget store events, hvor
der forventes mere end
40.000 besggende. Indi-

Af direkter
Klaus Nissen.

mellem giver vi den maks
internationalt gas pa Wor-
1dSkills i Lyon i septem-
ber. Der arbejdes ogsa
kontinuerligt med de sa-
kaldte rollemodeller, som
blandt andet besgger de
lokale grunduddannelser
og forteeller om de mange
speendende muligheder 1
vores branche.

En virksomhed kan
ogsa 1 hgj grad veere en
rollemodel.  Virksomhe-
der tager et keempe stort
socialt og samfundsmees-

sigt ansvar ved at tilbyde
en leerling eller elev en
leereplads og dermed
sikre den fremtidige fag-
leerte arbejdskraft - ikke
kun til gavn for branchen,
men for samfundet som
helhed. Leerestedet kan
veelge at tage ekstra godt
hand om leerlingen og ele-
ven. For tit og ofte er den
faglige dimension jo kun
en del af pakken. Den so-
ciale dimension kan ogsa
spille en veesentlig rolle
- og 1 nogle tilfselde en

afggrende rolle. Det er vo-
res medlemsvirksomhe-
der uofficielle danmarks-
mestre i. Arets Leaereplads
2023 er AP Jergensen i
Ribe, som gennem gene-
rationer har spillet en afge-
rende rolle som laerested
og altid bakket helhjertet
op om branchens uddan-
nelsesaktiviteter og ydet
en ekstraordineer indsats
pa omradet. Laes mere om
denne unikke virksomhed
og vores unikke branche
pa de naeste sider.
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Aktiviteteriden
kommende tid:

18.-20. april DM i Skills — Roskilde
2maj Chefmode —Aarhus
7maj Chefmode — Ringsted
8.ma Chefrﬁr;)ae —Kolding
2.ma HR-kursus —Viborg
27.maj HR-kursus —Kolding
29.maj HR-kursus — Ringsted
6.juni Chefmode - Ronne
13.-15.uni  E&H-Heming

Her er vores nye
HR-konsulent

Vi kunne 1. marts byde velkommen til Linda
Vestergaard, som er startet i sekretariatet som
vores nye HR-konsulent. Linda kommer med 30
ars erfaring fra det kommunale regi, hvor hun de
29 af arene har arbejdet med len og personale
og de sidste 16 ar som personalekonsulent. Linda
har stor erfaring med at yde daglig radgivning og
vejledning til ledere pa alle niveauer og en bred
erfaring fra HR, hvor hun har haft sarlig fokus pa
lenforhandling, fastholdelse, fraveer, forebyggelse
og afvikling pa bade individ- og organisationsni-
veau. Som Linda siger, sa skal hun lige “privatise-
res lidt”, men forventer hurtigt at veere omstillet.

4 D

Forste hold har afsluttet
uddannelsen, og til efterdret
starter det nceste hold op.

Vores farste selgerakademi-
uddannelse er afsluttet

Den 8. marts sluttede 11 seelgere fra
maskinbranchen deres to ar lange
seelgerakademiuddannelse af med at
forsvare deres afgangsprojekt.

De havde skrevet om forskellige em-
ner som bl.a.: Hvordan de far forskellige
produkter i deres portefelje til at veekste,
fremtidens maskinhandel, hvordan griber
man et nyt geografisk salgsomrade an,
muligheder og udfordringer ved at samle
flere afdelinger pa en ny lokation, social
selling m.m.

Og de har virkelig gjort det godt. Der
blev uddelt tre 7-taller, tre 10-taller og
fem 12-taller.

Inden de er kommet sa vidt, har de
gennemfart 5 moduler med forskellige
discipliner indenfor salg. Det er den
generelle holdning blandt deltagerne, at
de ud over en akademiuddannelse ogsa
har faet en masse brugbare veerktgjer
i veerktojskassen og ikke mindst et
fantastisk netveerk, hvor de kan bruge
hinanden til bade faglig og personlig
sparring.

Nzeste selgerakademihold starter ef-
ter planen op i efteraret 2024. Ved inte-

resse kan man kontakte Dorthe Thomsen
pé dorthe@danskmaskinhandel.dk.

Chefer skal here om Al

I starten af maj holder vi
vores arlige chefmader tre
steder i landet, hvor ledere
fra alle vores foreninger er
inviteret.

Hovedindlaegsholder bli-
ver Jonathan Lew, som skal
gere os klogere pa begrebet
Al. Jonathan vil forteelle,
hvordan disse forskellige
teknologier kan udnyttes
bedst muligt i hverdagen og
give os en basal forstaelse
for forretningsmulighederne
ved kunstig intelligens.

En ting er sikkert - kun-
stig intelligens (Al) er kom-
met for at blive, og myter
og skraekscenarier star i ke,

men her er en chance for
at blive klogere pa, hvad
Al er, og hvilke muligheder
det rummer for dig og din
virksomhed.
Derudover vil der veere

010J355314

nyheder fra sekretariatet og
tid til snak med kolleger i
branchen.

Invitation fremsendes
inden for kort tid.



Danmarks Bedste Laerling
- Entreprengrmaskinmekaniker afgeres i Roskilde

Den 18.-20. april tager vi til DM i
Skills i Roskilde, hvor vi skal have
karet Danmarks Bedste Entrepre-
nermaskinmekanikerleerling.

Deltagerne denne gang er
Saren Sandager Norgaard Nielsen
fra Hydrema, Jacob Segaard Niel-
sen fra Zeppelin, Steffen Skriver
Pedersen fra Lowener og Jesper
Volder fra Bay Christensen, og vi
gleeder os meget til at se dem alle
fire i aktion.

Ud over konkurrencestanden
har vi ogsa en demo stand for
landbrugsmaskinmekaniker og
handelsassistent, hvor der kom-
mer til at vaere nogle fantastiske
unge fra branchen til at tale med
de besagende og guide dem igen-
nem nogle forskellige aktiviteter.

| finder os i telt 2 pa Dyrskue-

s pladsen i Roskilde.
Jacob Segaard Nielsen, Zeppelin.

.

Jesper Volder, Bay Christensen.

HAR DU STYR
PR HR 0G
ARBEJDSMIL]JO?

Vi tilbyder hjzelp til:

APV (Arbejdspladsvurdering) — nu ogsa elektronisk
Arlig arbejdsmiljedreftelse

Kemisk APV

Radgivning vedr. ans®ttelsesret

Rekruttering og hjzlp til fastholdelse af medarbejdere
Sparring sammen med andre i ledelsesnetvaerk

For mere information se:
www.agrinord.dk og www.dkamr.dk eller kontakt:

lel,

Arbejdsmiljeradgiver
Jan Selver Svendsen
tlf.: 9635 1382

mail: jss@dkamr.dk

tlf.: 9635 1313 ARBEJDSMILIO
mail: umm@agrinord.dk RADGIVNING

HR og Ledelseskonsulent 4
Ulla Markvard Mortensen DANSK \

Dansk Arbejdsmilje Radgivning er en del af Agri Nord-koncernen
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Importerer du varer
fra udiandet?

Kan du sige ja til det, og viderescelger
du ogsa disse varer i butik/webshop til
danske kunder? - Sa lees videre...

Ny lov paleegger danske virk-
somheder at registrere den
emballagemeengde, de seetter
1 markedet 1 Danmark. Loven
treeder 1 kraft 1. juli 2025, men
allerede i perioden 1. april —
31. august 2024 SKAL omfat-
tede virksomheder indberette
budgetterede meengder em-
ballage fordelt pa felgende
fragmenter:

Pap, Papir, Plast, Trae, Jernhol-
digt metal, Aluminium, Glas og
Mad-/Drikkevarekartoner.
Fragmenterne indberettes 1
kilo fordelt pa henholdsvis Er
hverv og Privat. HUSK! Tilmel-
ding skal ske i sdkaldt 'Kollek-
tiv ordning’.

Hvad gor jeg sa?

Vi opfordrer til, at man mel-
der sig ind i EmballageRetur.
Det vil koste 1.500 kroner/ar,
men forst fra 1. juli 2025, for
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at f& adgang til at indberette
affaldsmeengder via et login.
EmballageRetur har bred
erfaring med handtering af
producentansvar for blandt
andet elektronik, batterier og
lyskilder. Der sidder dygtige
medarbejdere, der kan svare
pa spergsmal, og de atholder
lebende kurser, udsender ny-
hedsbreve og felger med ilov-
givningen med videre. Der vil
veere et gebyr til Dansk Produ-
cent Ansvar pa 500 kroner ved
registrering.

Tilmeld dig direkte pa: https://
emballageretur.dk/tilmeld/ -
du skal bruge NemlD til at op-
rette din virksomhed.

Indberet budget-

teret mangde

Nar du er tilmeldt Emballage-
Retur, kan du med virksom-
hedens NemlID f& adgang til

det budgetskema, hvor de
budgetterede meengder em-
ballager opggres for 2024.
Budgetskemaet skal bruges i
perioden 1. april — 31. august
2024, men du kan allerede nu
gore affaldsmeengderne op 1
kilo og have tallene klar.

Efter din tilmelding vil du fa
adgang til budgetskema og
en prisindikator, sa du kan se,
hvad du forventes at skulle be-
tale i forhold til den budgette-
rede meengde affald, du seetter
i markedet. Der betales dog
forst for affaldsmeengder ind-
berettet for perioden efter 1.
juli 2025.

Under otte ton
Ved indberetning af emballa-
gemeengder for 2024 skal hver
virksomhed tage stilling til:
Om virksomheden forventes
at seette over eller under 8 ton
emballage pd markedet arligt.
Hvis virksomheden har under
8 ton arligt, kan man veelge kun
at registrere den forventede
samlede emballagemasngde
(bagatelgraensen) og forde-
lingen 1 kilo for henholdsvis

Fremover skal
man indberette
de meengder
emballage, som
man bruger i
sin virksomhed,
nar varene seel-
ges i Danmark.
Arkivfoto

husholdnings-og erhvervsem-
ballage - altsa ikke fordelt pa
de enkelte kategorier.

EmballageRetur anbefaler,
at virksomheder med under
8 ton emballage arligt indbe-
retter pd samme made som
virksomheder med mere end
8 ton emballage. P4 den made
kan I tydeligt dokumentere og
kommunikere om jeres indsats
i forhold til indsamling og be-
handling af jeres emballageaf-
fald.

Virksomheder, der seelger
varer i udlandet, skal lade sin
emballage-maengde regi-
strere 1 det/de land(e), hvortil
varer eksporteres.

Hor mere

o Kontakt EmballageRetur
/ Robert Schmidt tlf.
4888 5505 eller Carsten
Feerge tIf. 2164 7612.

@ Reglerne bliver et emne
pa Chef-maderne i maj.

@ Se mere pa wWww.
emballageretur.dk.




OM BRANCHEN

Vandingsmaskine med bred
bom pa forsegsmarker

Ytteborg Field Trials har sidste
saeson brugt speciel vandings-
maskine til forsegsvanding i en
markplan, der er fyldt med
kraevende kartoffelplanter. Det
specielle ved maskinen er, at det
er en indtreeksmaskine, men med
en bom, som vander 72 meter af
gangen, skriver LandbrugsAvisen.
Maskinen produceres i Sverige hos
meerket Rosenquiest og hentes til
Danmark af WekoAgro Machinery.

Dansker far nyt
tOijb hos CNH

Der er ikke mange danske-
re i de helt store globale
jobs hos verdens starste
maskinproducenter. Lars
Skjoldager Serensen er
dog en undtagelse. Efter
at have stdet i spidsen for
New Hollands mejetaeer-

Maskinen vander i 72
meters bredde.

Lars S, Stor klima-
Skjoldager skerd|V|S|on: §a s!<a| han gevinst hos
Serensen. fremover sta i spidsen for Rauch.

CNH's globale marketing

pa hestsiden for alle

maerker. Lars Skjoldager
Serensen startede karrieren i Hardi Internatio-
nal, og kom siden til CNH's danske selskab i

Albertslund.

Booker igen Agromeks

storste stand

Der er endnu laenge til Agromek,
men saesonen for nyheder, om hvem
som egentlig udstiller, er for alvor
skudt i gang. Danish Agro har
nemlig annonceret, at de igen
tegner sig for Agromeks starste
stand ligesom sidst. Sammen med
messearrangeren forteeller de, at
der denne gang vil blive

digitale landbrug.

fokuseret ekstra meget pa det

Der bliver Claas pé den
storste stand pG Agromek.

Grundlaegger i JMA A/S stopper

31. marts gar JMA's grundlaegger
Kjeld Kjeldsen pa pension efter
flere rtier i maskinbranchen.
Dermed rundes en karriere af,
som i drenes lgb har budt pa
mange forskellige opgaver og
funktioner i en branche, som lig-

ger ham meget neer.

Fra studentertiden videre til tiden
i livgarden til sortering af hulkort
hos Dronningborg Maskinfabrik
til selvsteendig erhvervsdrivende
og bestyrelsesformand. Karrieren
har budt pa mange forskellighe-
der, nar Kjeld husker tilbage.

- Hans mangearige rejse hos JMA
AJS har veeret en inspirerende

Bygger maskiner
af gammelt jern

0gsa blandt maskinprodu-
centerne er klimaet blevet
et emne, der tages alvor-
ligt. Det geelder blandt
andre den tyske producent
Rauch, der som specialist

i gadningsspredere nu
producerer sine produk-

: o Den nye
ter ggnanvendt stal fra sleebeskos-
SalzGitter-Mannesmann bom fra
Stahlhandel GmbH og Salz- Samson.

gitter Flachstahl GmbH.
Genanvendelsen reducerer

klimabelastningen markant i primaerprodukti-
onsledet med omkring 70 procent.

blanding af ordentlighed pa den
gode made, dygtighed pa den
anden side samt ikke mindst et
hjerte, der altid har streebt efter
den bedste lgsning med kunderne
i centrum, siger COO i JMA
Karina Behr Andersen.

Kjeld Kjeldsen har gennem lzen-
gere tid snakket om sin pension
fra JMA. Det har bare aldrig
veeret det rette tidspunkt - fer nu.
- Dronning Margrethes abdicering
inspirerede mig. Hun besteg tro-
nen den 14. januar 1972 og jeg
startede for alvor min karriere 1.
januar 1971. Kunne hun takke af
nu, sa kan jeg ogsa, siger han.

Nye Samson-bomme
er revet vaek

Den nye slaebeskosbom,
Samson TSB, far nu
Samson til at udvide pro-
duktionsarealet pa fabrik-
ken i Viborg i en tid, hvor
markedet for landbrugs-
udstyr ellers ikke kerer i
hojeste gear. Fra Viborg
meldes der om en udvi-
delse af produktionen med
6.000 kvadratmeter, som
skulle give en produktions-
foragelse pa 30 procent.

Det giver plads til en ny bearbejdningsafdeling,
montage-afdeling samt personalefaciliteter.
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Troels Jensen tager imod en eksportchauffer pd matriklen i Stenderup, hvor en reekke gamle bygninger snart skal fjernes

til fordel for nybyggeri.

- Vi ma godt blive
lidt mere tydelige

Ny formand vil
profilere Dansk
Maskinhandlerforening
skarpere i debatter og
branchepolitik.

T e e e e e e e e e
1 skal ikke snakke for at snakke,
men vima godt have en tydeligere
holdning.

Sadan lyder det fra Dansk Maskinhand-

lerforenings nye formand Troels Jensen.
- Vi ger allerede mange ting rigtig godt

8 Dwr

1dag. Et eksempel kan veere 1 vores euro-
peeiske arbejde, som betyder rigtig me-
get for vores medlemmers dagligdag og
fremtid. Her deltager vi blandt andet med
en stor ressource i Per Hedetofts arbejde,
hvor vi sidder teet pa tingene og er med
til at preege arbejdet. Der kan vi godt for-
teelle mere om nogle sager, som har stor
betydning for os, og fortaelle om det pa et
tidligere tidspunkt, siger han.

Det er blevet hverdag

For Troels Jensen fgles det naturligt at
veere med og sgge indflydelsen, blandt
andet hjemme i familievirksomheden, i di-

verse erhvervsnetveerk lokalt og regionalt
og 1 maskinhandlerbranchen, forst som
yngste medlem af Dansk Maskinhandler-
forenings bestyrelse og nu som arvtager
af formandsposten efter Jens-Aage Jensen.

[ sin nye post har han allerede veeret
rundt hos en del kolleger i branchen. Fra
deres virksomheder og sin egen oplever
han, at 'det er blevet hverdag igen’ i bran-
chen.

- Det er blevet normale tider igen, hvor
du kan fa reservedele og planleegge et
service, uden at det skal ombookes, fordi
der mangler dele. Men alle snakker da
ogsa om de hgjere renter, storre lagre
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Stenderup beskeeftiger 35-40 ansatte.

kombineret med, at eftersporgslen er
faldet. Hvis man ikke har en plan for det,
skal man til at fa det, siger han med det
aber dabei, at branchen under covid-19
har faet godt ryddet op i alt det brugte.

Han er positivt overrasket over, hvor
imgdekommende folk er til at snakke om
deres egen og branchens situation.

- Der er en enorm professionalisme
rundt omkring. Folk er meget positive, og
vil gerne dele deres viden. Det er ogsa
det mindset, jeg kommer med. Man kan
sagtens ringe og fa rad af mig. Vi har
da ikke opfundet den dybe tallerken i
Stenderup, men jeg er ikke bange for at
bruge af mine erfaringer, siger han.

Sendag pa stadion

36-arige Troels Jensen er flerde genera-
tion i Stenderup. De sidste ti &r har han
veeret 'hjemme’ i familievirksomheden,
hvor han ved hjemkosten overtog sin
far Mogens Jensens stilling som direk-
ter, mens senior fortsatte som saelger og
medejer. Troels Jensens laeretid og ferste
del af karrieren blev aftjent hos DLC.

Hvorfor skulle du egentlig hjem igen
og veere maskinhandler?

- Jeg tror, at jeg havde en ild i mig, der
blev sterre og sterre. I de store organisa-

o " EIBT Lo

0g entreprengrsegmentet.

Til daglig arbejder den nye formand bdde mdlrettet mod kunder i landbruget

tioner har du tungere processer, nar ting
skal besluttes. Her treeffer vi en beslut-
ning, og sa er det det.

Han kalder DLG-tiden for yderst brug-
bar med netvaerk og opleering i handel.
En HD-studie om aftenerne blev det ogsa
til. Den uddannelse kaldes ogsa for skils-
missestudiet, men Troels Jensen er godt
afsat med Josefine og far til deres to-arige
datter Silje. Veekkeuret ringer kl. 5.30 1
huset i Kolding, og sa kan der bade nas
at aflevere og hente i vuggestuen pa ud-
valgte dage.

- Jeg veerner om familielivet. Der sker
en masse 1jobbet, men ndr vi er hjemme
om aftenen, skal der ikke ske sa meget
andet end familielivet, siger han og for-
Klarer, at fodbolden 1 @ster Lindet IF er
sat pa pause, i hvert fald for en stund.

En god sgndag ma dog gerne veere et
godt mix af familie og en tur pa stadion.

- Enrigtig god segndag foregar hjemme,
hvor vi far os en god morgenmad sam-
men og har tid til at veere sammen. Kan
man sa na en fodboldkamp med Sgn-
derjyske i Haderslev om eftermiddagen,
er det helt perfekt. I Haderslev er der
en masse mindre og mellemstore virk-
somheder som os selv, og sa kan man fa
nogle gode snakke, og maske ogsa en
handel iny og nae, siger han med et smil.

Troels
Jensen om:

Klimaafgift:
- Jeg savner engang imellem en

Elmaskiner:
Jeg har det lidt med elmaskiner

Laerlingesituationen i branchen:
- Lige nu gdr det jo rigtig godt

Et ledertip:
- | Stenderup fjernede jeg pa et
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En brugt finsnitter er kommet ind og er
nu handlet videre til en ny ejer uden for
landets greenser.

gdderne gar tilbage til 1800-tallet.

Men grejet er topmoderne og noget af det
mest muskulgse, som kgbes af danske land-
maend og maskinstationer.

Det er forretningen, som oftest salger flest
finsnittere pa det danske marked.

Og sa har de en planteavlsradgiver og smart-
farmingradgiver i seelgerstaben, en unik handel af
stumper til de klassiske traktorer, som var deres for-
rige traktormeerke.

AP ]Jergensen er en institution ude pa vestkysten.

Det skyldes ikke mindst, at forretningen er en
af landets bedste til at fremtrylle talenter til at ser-
vicere og reparere grejet. Det sidste er de ogsa ble-
vet preemieret for.

Og mange af de gamle laerlinge enten arbejder
pa stedet eller handler med forremingen i daglig-
dagen.

A.P. Jargensen

@ Hovedfokus pa landbruget fra afdelingen
i udkanten af Ribe by.

@ Er landets storste, nar det geelder kab,
salg og service af finsnittere.

@ Starste maerker er Claas, Samson og
redskabsmaerker som Bednar og Amazone.

Do 1
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aguar - navnet siger sadan set det Filosofien er,

meste. at der ikke
Inden vi kommer forbi Ribe, ser ~ skal veere
vi otte brugte Claas Jaguar finsnittere il udsolgti
salg pa hjemmesiden og en stor finsnit- ::?:erhul-

ter fra et konkurrerende maerke.

Alligevel tynger brugtlageret ingen-
lunde direkter Jim Thygesen, selv om
vi ser en del maskiner sta side om side.

- Nej, ikke det flerneste. Vi skal altid
have en vis meengde pa lager. Har vi
ikke fem-seks maskiner pa lager, sa vil
jeg veere mere urolig inden en saeson.
Lige pludselig kan det ga steerkt, og
sa skal vi kunne levere, selv om det jo
koster lidt mere med renterne at have
udstyr staende. Filosofien er helt klart,
at vi aldrig vil have udsolgt, forteeller
han, mens vi gar rundt i hallerne.

Med et salgmellem 7 til 12 finsnittere
ilgbet af et ar, er det den maskinfor-

remning 1 Danmark, som har det sterste
salg pa den front.

Ud over finsnitterne er A.P, Jergensen
ogsa en af de fa maskinhandlere, som
har faet lov til at beholde servicering af
Samson-gylleudstyr.

- Vihar bare flere saesoner, hvor der
kommer run pa vores mandskab, og
det betyder, at arbejdet bliver godt for-
delt, da vi bade skal veere Klar til gyl-
lesaesonen, forste slet, hasten og siden
majshesten. Det ger det lettere at fa

fordelt arbejdet, end hvis vi havde
veeret en maskinhandler, som 13 1 et
intensivt planteavlsomrade, siger Jim
Thygesen.

Mere gang i Ribe end i
planteavisomrader
[ den daglige drift kan det ogsa
maeerkes for tiden.

Jim Thygsen laegger ikke skjul
pa, at der har veeret mere stilstand
1 markedet for landbrugsmaskiner

generelt siden sidste hgst, men det
slar ikke sd hardt igennem hos A.P
Jergensen.

- De store kveegproducenter og
maskinstationer investerer stadig-
veek, sa tibageholdenheden er ikke
sa stor her, som vi hgrer om fra mere
planteavlstunge dele af landet, siger
han.

Smedemesterens s®rtog
Det kan godt veere, at veeggene

Fordrets nceringsstoffer

Daekker stort omrade
med gyllevogne

Da Samson Agro selv valgte at opbygge en
servicevirksomhed, holdt man fast i nogle
fa maskinforretninger til at sta for service i
udvalgte dele af landet.

A.P. Jargensen er en af dem, og derfor er
der bade veerkstedsbiler med tydeligt preeg af
Samson mellem Claas-udsmykkede biler, som
forretningen ellers karer i.

- Vores aftale geelder hele Sydjylland og Syd-
danmark, s vi har ogsa Fyn med. Det betyder,
at vi har tre-fire mand, som er dedikeret til
omradet, forklarer administrerende direkter Jim
Thygesen. | de dage, vi legger vejen forbi, er

der travlhed med at gere grejet klar til den nye
forarssaeson.

Det er ikke kun service af gyllevogne, som A.P.
Jorgensen kan hjeelpe med. Maskinstationerne,
eller andre med hang til lastbiler med tank-
kapacitet, kan ogsa kebe gylletrailere op til 40
kubikmeters starrelse fra Schwarte Jansky.

A.P. Jergensen er en af fG danske
maskinforretninger, som stadig har
service pd Samsons udstyr.
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k.
er malet hvide, og indretingen
moderniseret adskillige gange.

Men nar man gar rundt i gangene
og hallerne i Ribe, sa maerker man
ogsa historien.

- Smedemester AP Jergensen,
Ribe, star der pa et billede, hvor
AP Jorgensen stolt er fotograferet
ved et saertog fra International Har-
vester-fabrikken 1 Neuss 1 Tyskland
foran et stort parti traktorer, som er
pa vej til forhandleren.

Dagens guide
hos A.P.
Jergensen var
direkter Jim
Thygesen.

ansatte

Da Case IH-for
handlernettet fik
en ordentlig om-
rokering, og man
ikke kunne blande
Claas-hgstmaski-
ner lengere med
traktormeerket, gik
AP Jorgensen den
»gronne vej«.

Men International Harvester er
ikke helt dgdt hos forhandleren. Hvis
du skal have en del til en Case IH, en
International eller besleegtet traktor
fra 1970’erne og 1980’erne, sa er
et af de bedste bud at ringe til AP
Jergensen, hvor et lille specialteam
sidder klar med reservedele og en
keempe viden.

- Vores folk er dedikerede til det
og hjeelper folk fra hele landet. Det
er ogsa lidt cool, at vi kan det. Det er
ikke en guldrandet forretning, men
omvendt er det en udmeerket forret-
ning, og vi viser, at vi kan give noget
service til dedikerede folk, siger han.

Ma ikke ringe forgeaeves
1 2017 opkebte Danish Agro AP, Jor-
gensen af Ellen Jorgensen.

Med kegbet fik de ogsa en tydelig
og Klar kultur fra saelgeren og fami-
lien.

Et lille eksempel er telefonbetje-

ning. Her Dbliver telefonen taget og
besvaret. I dag er der kommet et
moderne telefonsystem til, uden at
den grundleeggende indstilling er
aendret.

En kunde ma ikke ga forgaeves. En
stgrre aendring er der dog kommet
med tiden. Det er blevet et aktiesel-
skab, nar det skal vaere med i Danish
Agros koncernstruktur. Det har ogsa
givet omverdenen en indsigt i, at for-
retningen lgbende klarer sig meget
stabilt blandt Danish Agros maskin-
forretinger.

- Det var et meget velfungerende
firma med et meget godt image, som
jeg kom til. Ellen Jergensen havde
bare styr pa forretningen, og jeg
gar stadigveek forbi hende og viser
hende, hvordan det gar, og hun kig-
ger lynhurtigt og skarpt pa tallene.
Grundleeggende har vi ikke lavet en
masse om, men selviglgelig justerer
vi ting og leerer fra vores kolleger 1
de andre maskinforretminger i Danish
Agro, siger Jim Thygesen.

Laes mere

A.P. Jorgensen var sen

af smeden fra Boel

Vi skal helt tilbage til 1896 og et stykke
veek fra Ribe for at starte historien om
A.P. Jargensen. Det starter med faren
Anders Th. Jorgensen. Han starter i en
smedje i Boel ved Gerding. Aret efter
flytter forretningen til Ribe. | 1926 kaber
sennen A.P. Jargensen virksomheden,

og han ser nye muligheder i at seelge
maskiner til landbruget. | 1954 kaber
han den nuveerende adresse i Ribe.
Forretningen overtages i 1966 af sannen
Niels Jargensen, der driver den frem til
sin dad i 2000. Hustruen Ellen Jergensen
driver den frem til 1. januar 2018, hvor
Danish Agro overtager ejerskabet.

Smedemester
A.P. JARGENSEN
RIBE

Smedemester A.P. Jergensen far traktorer hjem med tog
fra Tyskland til sine nye lokaler i Ribe, hvor maskinfor-
retningen stadig holder til.
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Pa beseg hos

A.P. JORGENSEN

Forretningen er for 2023 karet som ‘Arets Leerested’ af Dansk Ma-
skinhandlerforening. Aktuelt er der syv-otte leerlinge pa lenningsli-

sten pa en arbejdsplads med 47 ansatte.

Anden fra Hans

Bjerregard preemieret

Hyldes for at sikre talent til dem selv og hele branchen.

Hver mand beerer
ansvar for, at tingene
fungerer, ndr neeste
mand skal tage over.

vis du har veeret flittig leeser
H af Maskinhandleren, sa vil du

maske huske, at et af vores for-
ste portreetter var med AP Jorgensens
mangedrige veerkfgrer Hans Bjerre-
gard. Han ndede at opleere omkring
80 leerlinge, og den dag i dag er der et
steerkt fokus pa uddannelse og selv at
bidrage til at udleere mekanikere - og
det har netop resulteret i prisen 'Arets
Laerested 2023’ fra Dansk Maskinhand-
lerforening.

- Der var ingen tvivl om, at A.P. Jergen-
sen skulle kares. De er og har altid vee-
ret ekstremt gode til at uddanne land-
brugsmaskinmekanikere. Vi har at gere
med en meget attraktiv laereplads, hvor
der hersker en helt saerlig leerlingekul-
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tur og gode muligheder for at tilegne sig
kompetencer inden for det brede felt
af landbrugsmaskiner, siger direkter 1
Dansk Maskinhandlerforening Klaus
Nissen,der ogsa hylder dem for at veere
bade en fedekaede til dem selv, men
ogsa til branchen 1 det hele taget.

Under overraekkelsen rammede Jim
Thygesen anden ind.

- I kender de steder, hvor tingene ikke
fungerer. Hvor man henter ngglerne til
en traktor mandag morgen, men det vi-
ser sig, at den ikke kan starte, og sa kan
man blive ved. Sddan er det ikke hos os.
Der er styr pa det, sa nseste mand kan
komme videre. Det er en kultur, som vo-
Tres to veerkigrer yder en ekstraordinaer
indsats for at veerne om, men det drejer

sig faktisk om, at alle som én tager an-
svar, leerer fra sig og baerer den seerlige
leerlingednd, som der er etableret over
mange ar, og som Vi stadig bygger pa3,
siger han.

Han kalder det anden fra Hans Bjerre-
gard, som er fort videre, da vi passerer
et stort billede, hvor 'alle drengene’ kom
forbi for nogle ar siden.

- Han var med til at uddanne rigtig
mange mekanikere pa stedet. Det var
faktisk sa mange, at hvis de ikke er fort-
sat hos os, sa er mange af dem i stedet
vores kunder i1 dag, efter at de er blevet
landmaend, maskinstationsejere og alt
muligt andet, sa der er masser af folk,
som har os i blodet, siger Jim Thygesen.




Salgsafdelingen

Vil du i kontakt med salgsteamet i Ribe, kan du kontakte salgskon-
sulenterne Jacob Nielsen, Bjarne Tang Serensen, Kirstine Damgaard

Petersen og Jim Thygesen, som ogsa har direkterkasketten pa.

Hellere ekspert i smart-
farming end hektarstette

Radgivergenet bruger Kirstine Damgaard
Petersen flittigt for at sikre sig, at
kunderne faktisk far kebt det rigtige

udstyr.

ar AP Jergensen sen-
der Kirstine Damgaard
Petersen ud til kun-

derne for at lave en traktorhan-
del, kan de sddan set godt fa et
tip med pa vejen til det aktuelle
arbejde.

Hun har nemlig over ti ars er-
faring som planteavlsradgiver
med sig i bagagen.

Bruger du det i dagligda-
gen?

-Ja, det synes jeg, jeg ger. Rad-
givergenet bruger jeg, nar jeg
sperger til, hvad de egentlig
skal bruge traktoren og udsty-
ret til, siger hun og forklarer,
at landmandens forestilling
om, hvad han gerne vil have
af udstyr pa en ny traktor, og
hvordan det sa kommer til at
blive brugtipraksis pa garden,
traenger til at blive udfordret.

- Tit har de ikke gjort sig sa
mange overvejelser omkring
det, og sd er det godt at fa
guidet dem. Jeg seelger selv-
felgelig gerne en masse eks-
traudstyr, men de skal fele sig
godt vejledt og skal ikke blive
prakket noget pa, de ikke kan
eller vil bruge. Jeg er ikke pro-
visionslgnnet. Vi vil seelge no-
get, som giver veerdi for dem,
og sidste ende skal vi have til-
fredse kunder, siger hun.

Hvorfor er det her mere
spaendende end at vaere
planteaviskonsulent?

- Da jeg startede som plante-
avlskonsulent for ti ar siden,
var det meget med fingrene
1 jorden. Jeg stod for alle de-
monstrationer. Var der noget
med maskinstrategi og mark-
demonstrationer, var jeg med
i det. Hen over drene blev det
mere og mere skemaer, som
kom 1 fokus, fordi det var der,
hvor radgivningen tjente pen-
gene. Jeg vil gerne ud og ar-
bejde med traktorer og gere
noget ved eksempelvis, nar en
landmand far en fil, som ikke
spiller sammen med trakto-
ren, siger Kirstine, der 1 forste

omgang blev ansat som smart-
farming specialist og siden fik
saelgerjobbet med 1 stillings-
beskrivelsen.

Far du gjort mere forskel
i det her job for landman-
den?

- Ja det synes jeg faktisk, fordi

- Jeg er ikke pro-

det rykker noget, nar de far
brugt udstyret bedre.

Hvad er trenden lige nu?

-Vihar set en markant stigning
1, at alt skal kunne tildeles bade
pa samaskiner, spregjter og
godningsspredere. Der sker
en masse for at f& reduceret
kemiforbruget og optimeret
saningen og gedskningen, si-
ger hun.

Jim Thygesen siger, at du
ikke gider flere sporgsmal
om at veere kvinde i bran-
chen, men... hvordan er
det?

- Jeg er vant til det, for der var
heller ikke sd mange kvinde-
lige planteavlskonsulenter. Du
skal kunne tale lidt jargon, og
at drengene er lidt vittige, men
sa far de bare lidt igen, siger
hun.

Kirstine Dumgaard Petersen startede som salgskonsulent i april sidste ér.
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Fra venstre ses direkter i Dansk Maskinhandlerforening Klaus Nissen, formand i Dansk Maskinhandlerforening Troels
Jensen, legatmodtager Jonas Jergensen, veerkferer hos Dansk Maskincenter Toftlund Ivan Fischer og direkter hos Dansk
Maskincenter Charlotte Villum Henneberg.

Han er manden

med direktervognen

an bliver kaldt for et gennemgaende
rart menneske.

Og s er han ogsa kreativ, modig og for-
tagsom. Nyuddannet svend Jonas Jergen-
sen fra Dansk Maskincenter er tidligere
udleert landmand, og under uddannelsen
brugte han otte maneder 1 Australien,
selvom det var krasvende sprogligt at tage
af sted. Modet fejlede ikke noget.

- Jeg kunne nesermest intet engelsk, da
jeg tog af sted, lyder det fra Jonas, og han
fortsaetter

- Det forste stykke tid var meget med
fagter og sa videre, nar vi skulle kommu-
nikere, men sproget kom lige sa stille, for-
Klarer han.

Cirkusvogn og slagtekaniner
Kreativiteten bruger han bade pa arbejdet,
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hvor specialopgaver hgrer til yndlingsop-
gaverne, og hjemme efter fyraften.

- I fritiden gar der ogsa tid med at skrue
1 alt muligt. Jeg har kegbt en Scania lastbil
fra 1985, som har veeret ejet af Cirkus Ben-
neweis og formentlig har veeret beboelses-
vogn for cirkusdirektgren, sa den kalder
jeg direktgrvognen. Jeg er ved at gere den
Klar til, at den kan bruges til mindre ma-
skintransporter og studenterkersel, som
jeg sa vil leje den ud til. Eller maske bliver
den solgt, sa jeg kan finde et nyt projekt.
Jeg er ogsa ved at seette en Toyata Hilux
1 stand med stumper fra en anden Toyota,
forteeller Jonas, der sammen med sin kae-
reste Louise ogsa passer, slagter og seel-
ger slagtekaniner.

Administrerende direkter hos Dansk
Maskincenter Charlotte Villum Henneberg

sagde 1 en tale ved overraekkelsen, at der
aldrig var tvivl om, at han skulle indstilles af
sin arbejdsgiver.

Rar kollega

- Det med, at man er dygtig til sit fag, er jo
grundlaeggende for, at man klarer sig godt
pa en arbejdsplads. Men det er mindst lige
sa vigtigt, at man er en god kollega, at man
er vellidt og bare er et godt og rart men-
neske - og det er du, Jonas!

- Du er opskriften pa den segte DMC-
medarbejder, som basrer vores veerdier,
og sa er du god til at give videre. Og en af
dine pligter som nyuddannet svend er jo
faktisk, at du skal veere med til at hjeelpe de
tre leerlinge, vi har nu, videre 1 deres forlgb,
og vi er slet ikke i tvivl om, at den opgave
kan du sagtens lefte, sagde hun endvidere.



Vinder igen et legat

N ogle mennesker tiltreekker sig bare
positiv opmeerksomhed pa deres
helt egen stille made, og sadan et men-
neske er Peter Krabbe Knudsen fra Her-
borg Smede- og Maskinforreting.

- Vi er meget stolte af Peter og hans
flotte 12-tal til svendeproven. Peter har
gennem sin leeretid vist et hejt fagligt
niveau, som har overrasket bade kolle-
ger og ledelse. Ud over det er Peter med
sit rolige og venlige sind meget vellidt
blandt bade kolleger og kunder. Han er
hjeelpsom og meder altid op med et smil
pa laeben og en positiv tilgang til opga-
verne. Det gor Peter til en god kollega og
enngglemedarbejder for virksomheden,
lyder det i arbejdsgiverens indstilling.

Peters evner er heller ikke gaet ube-
maeerket hen blandt underviserne pa
Himmerlands Erhvervs- og Gymnasie-
uddannelser i Aars, hvor han i juni 2023
blev indstillet til og modtog arets EUX-
legat.

Ogsa 1 den indstilling var der fokus
pa Peters store faglige nysgerrighed og
hans bemaerkelsesveerdige rolige og ef-
terteenksomme natur. HEG skriver ogsa:

- Peters klassekammerater har nydt

Fra venstre ses direkter i Dansk
Maskinhandlerforening Klaus
Nissen, legatmodtager Peter
Krabbe Knudsen, formand i Dansk
Maskinhandlerforening Troels
Jensen og veerkferer hos Herborg
Maskinforretning Jens Poulsen.

godt af hans vindende veesen og store
faglighed, ndr han med stor hjeelp-
somhed og dbenhed beredvilligt har delt
sin viden og erfaring, hvilket har bidraget

positivt til bade fagligheden og sammen-
holdet 1 klassen.

Pa spergsmalet om, hvorfor han valgte
at tage sin uddannelse som EUX, svarer
Peter:

- Jeg var 1 praktik her hos Herborg et
par gange, mens jeg var pa efterskole,
og det var et dejligt sted, sa derfor be-
sluttede jeg mig for at leegge en ansgg-
ning. Jeg havde besluttet mig for, at jeg
gerne ville tage uddannelsen som EUX,
fordi jeg aldrig har veeret treet af at ga i
skole, og sa giver det flere muligheder,
hvis jeg pa et tidspunkt skal noget andet.
Derfor var det dejligt, at Herborg kunne
se veerdien af at have en EUX-lserling.

Da Dansk Maskinhandlerforening kig-
ger forbi arbejdspladsen, er Peter og
nogle kolleger ved at lave eftersyn af en
John Deere X9 1100, og det er helt klart
de helt store maskiner, han synes er
sjovest.

- De sjoveste opgaver er der, hvor der
er meget forskelligt at se til. Der hvor man
skal lave noget fejlsggning og finde ud af,
hvad der er galt og sa udbedre det, for-
teeller han.

Qo
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GPS-entusiast f

et var en overrasket - og smilende -
Christian Baek Nielsen, som Dansk
Maskinhandlerforening mgdte i marts pa
arbejdspladsen Kaj Homilius A/S. Christian
var sendt i marken for at arbejde med GPS,
for at han ikke skulle opdage, at bade hans
foreeldre og repraesentanter fra Dansk Ma-
skinhandlerforening samt kollegaerne sam-
ledes for at fejre ham.
I sin tale lod det fra veerkforer Erik Homi-
lius:
-Vivar slet ikke 1 tvivl om, at vi skulle ind-
stille dig til legatet Christian. Du har gen-

r jubilceumslegat

Fra venstre veerkfe-
rer Peter Beek Nielsen,
legatmodtager Christian
Beek Nielsen, veerk-
forer Erik Homilius,
formand i Dansk
Maskinhandlerforening
Troels Jensen og
direkter i Dansk
Maskinhandlerforening
Klaus Nissen.

Taette brodre
Christian er vokset op pa et landbrug,

men i fritiden, lgd det fra Christian, som
allerede i folkeskoletiden af og til kerte ud

nem hele din uddannelse vist flid og et stort
engagement 1 dit arbejde. Du har altid sat
en eere 1 at udfere dit arbejde perfekt, og du
star ikke tilbage, nar der skal ydes en ekstra
indsats. Du har gennemfort din uddannelse
til punkt og prikke, hvilket ogsa afspejler sig
pa dine karakterer generelt og toppes med
et flot 12-tal til svendeprgven. Derudover er
du god til at veere med til at skabe et godt
arbejdsmiljg og er altid klar pa en frisk be-
maerkning.

og har derfor altid haft maskiner om-
kring sig, sa det er der, tilknytningen til
branchen stammer fra. En anden person,
der har skubbet til interessen for maski-
ner, er storebror Peter, der er veerkigrer
hos Kaj Homilius A/S.

- Selvom der er seks ar imellem os, er vi
meget teette. Peter og jeg teenker meget
ens, og det er ogsa derfor, det er nemt
at snakke sammen og lgse opgaver sam-
men, og vi bruger ogsa meget tid sam-

med storebror i servicebilen.

Apropos bilen »sa bliver den i familien«.
Efter at storebror er mest pa kontoret som
veerkforer, sa har lillebror nemlig overtaget
den i dagligdagen.

Blandt favoritopgaverne hgrer arbejdet
med ny teknologi og GPS, som han efter-
handen har specialiseret sig i. Ny viden
er han ikke bange for. Han ogsa veeret i
Australien 1 praktik med AGCO.
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Helt teet pa kunderne

Carsten Nerhave har succes med at dyrke de necere relationer som
eftermarkedsscelger for Brdr. Thorsen.

I T e gy,
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eg smutter ind og afleverer en bestilt
jakke til Gunnar Nielsen. Vi kerer jo
lige forbi, siger Carsten Ngrhave, ef-
termarkedsseelger for Brdr. Thorsen I/S og
drejer ind pa entreprenerfirmaets p-plads
i Aars’ industrikvarter.

Det er en fredag i marts, og maskin-
handleren er pa job med den 5l-drige
himmerlsending. Han har 30 ars erfaring
med salg i maskinhandlerbranchen og har
siden 2020 kert Brdr. Thorsens deeknings-
omrade i1 Nordjylland og Djursland tyndt

Nej, Carsten Nerhave har ikke fat
i kravetgjet pa en nyansat med-
arbejder hos Henriks Markservice,
fordi han har lavet ballade.
Manevren gér ud pa at se, hvilken
storrelse troje der skal bestilles og
forsynes med maskinstations logo.

Brdr. Thorsen I/S ..................................

e Stiftet som Maskinstation i
1960 af Anton Thorsen.

® Ejes i dag af Kristian og Steffen
Thorsen og har fem driftsgrene
i form af Brdr. Thorsen:

@ Maskincenter: autoriseret forhandling
og service af Massey Ferguson,
Kverneland, Siloking og Weidemann
i Nordjylland, Leesg og Anholt.

® Maskinstation: tre afdelinger pa
Djursland med maskinstationsarbejde
og vognmandskersel og autoriseret
VVS- og kloakinstallater.

@ Biogas: producerer el og fjernvarme
af restprodukter fra landbruget.

@ Varmeveerk: forsyner to mindre byer og
et stort golfomrade med fjernvarme.

@ Landbrug: 1500 hektar planteavl
og svineproduktion.

for at saelge arbejdstej, veerktej, reserve-
dele og redskaber.

- Jeg bygger mit arbejde pa relationer,
som jeg far ved at tage ud til folk og sastte
mig ind i deres virksomhed og behov. Det
ger kunderne mere dbne for mine forslag -
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- og nye produkter, forklarer Carsten Nerhave pa vej

mod I/S Fuglsang vest for Aars.

Her har maelkeproducenten Anders Hosbond kebt
en ny type kobegrster med »inspiration« fra Carsten
Ngrhave.

- Carsten leverer hurtigt ting til deren og ved, hvad
vi mangler, og hvilke muligheder vi har inden for re-
servedele, veerktgj og hjeelpemidler. Og det er nem-
mere at give ham en bestilling mundtligt eller med sms
1 stedet for at sgge pa nettet, siger Anders Hosbond.

Robert Haugaard Sgdinge, driftsleder pa den gamle
Arla-direktor Jens Bigums Dansk Kalv-bedrift ved Aars,
er enig. Han har handlet med Carsten Ngrhave i over
10 ar og anslar, at han keber 70 procent af sine reser-
vedele og alt veerktgj og forbrugsting af ham:

- De mange ar som Carstens kunde har givet mig
fuld tillid til ham. Jeg sparer kostbar tid, fordi jeg ikke

skal rundt til en

Jeg bygger mit ar- masse butikker eller
give en ekspedient
en indviklet forkla-
ring 1 telefonen. I
stedet far Carsten
en sms med billeder
og varenumre og le-
verer varerne. Det
opvejer  fuldstaeen-
dig, at konkurren-
ter kan veere mar
ginalt billigere. Og
mangler jeg »akut«
60 liter smoreolie, henter Carsten en tgnde hos Brdr.
Thorsen i Stegvring og kommer med den. Det er fedt.
Carsten Ngrhave traekker pa smilebandet og papeger,
at han aldrig kan traekke stikket helt ud:

- Jeg er vild med kontakten til kunderne. Men mit
job betyder, at jeg aldrig har rigtig fri. Det kraever en
forstaende kone, som jeg heldigvis har.

Fredagens sidste stop er hos HEG i Aars. Skolens
uddannelseschef, Aksel Gaardsted, ser Carstens Nor-
haves evne til at dyrke den naere relation som en stor
styrke:

- Man skal ikke gennem et omstillingsanleeg eller
maile for at fa fat 1 Carsten. Nej, man ringer eller sms’er
og afgiver sin bestilling. Sa ved man, at varerne er pa
vej, og at han ofte selv kommer med dem. Det er mega
old school, men hold op, hvor det virker

Carsten Norhave

@ 51 ar, bor i Aars, gift og far til to voksne barn.

® 1992: Udleert salgsassistent i Specialbutikken
i Aars og arbejder der frem til 2005.

® 2005-2011: Lager- og butikschef Aars Maskinforretning.

@ 2011-2018: Lager- og butikshef Hjallerup Maskinforretning.

® 2018-2020: Eftermarkedsszelger Hjallerup Maskinforretning.

@ Fra maj 2020: Eftermarkedsszelger for Brdr. Thorsen.
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MASSEY FERGUSON

Som eftermarkedsscelger har Carsten Nerhave (tv.) stort fokus pa at
skabe relationer til kunderne, blandt andet ved at gd helt ned i detal-
jerne pé deres maskiner. Som her, hvor han i selskab med driftsleder
Robert Hougaard Sedinge har en Weidemann-minileesser under lup.

Carsten Nerhave (th.) bruger en del af sin besegstid pa at preesen-
tere nye produkter sGsom disse koberster, som meelkeproducent
Anders Hosbhond har investeret i.



Kundepleje kan ogsé bestd i at tage fransk-
bred og ost med til formiddagskaffen hos
meelkeproducent Ejnar Pedersen. 0g mobil-
telefonen? Den bliver i Carsten Nerhaves bil,
s@ han ikke bliver forstyrret og kan holde 100
procent fokus péa kunden.

Hvad ger man, nar man skal rense en beek,
hvor vandstanden er blevet hgj som felge

af kraftig nedber? Bestiller et par waders

hos eftermarkedsscelger Carsten Nerhave
(th.) og fdr dem leveret af ham. Sperg bare
Robert Haugaard Sedinge, driftsleder pé Jens
Bigums Dansk Kalv-ejendom ved Aars.

! e
Der kan veere eftermarkedssalg alle steder.

Ogsd i dele til forveerket i stalden hos Anders
Hosbond (th.) pa Fuglsang I/S ved Aars.

LB o

Ndr Carsten Nerhave er pa landevejen, har
han altid bestilte varer med til sine kunder,
sG de ikke skal bruge kosthar tid pa at hente
dem.

Lars Juul, afdelingsleder og
salgschef for Brdr. Thorsen.

Vigtig rolle

Carsten Nerhave er Brdr.
Thorsens ansigt udadtil.

Der er tre grunde til at have Carsten
Ngrhave ansat som eftermarkedssael-
ger, ifglge Lars Juul, afdelingsleder og
salgschef for Brdr. Thorsen:

- Relationer, relationer og relationer.
Selv om man kan bestille varer pa net-
tet, foretrackker mange af vores kerne-
kunder 1 landbruget at handle med en,
de kender og har tillid til, der giver aer-
lige svar i stedet for at sige, hvad kun-
den vil hgre. Det er Carsten rigtig god til
pa grund af sin store erfaring, viden om
landbrug og evnen til at tale med alle,
forklarer Lars Juul.

Han peger desuden p4, at Carsten
Ngrhave som et kendt ansigt 1 den nord-
jyske maskinhandlerbranche er med til
at synliggere Brdr. Thorsen:

- Vi begyndte 1 regionen i 2020 (hvor
Brdr. Thorsen fra Nimtofte pa Djursland
overtog omradet efter Hjallerup Maskin-
forretmings konkurs, red.). Ved at have
Carsten ude hos landmeendene kan vi
bade markere vores tilstedeveerelse og
signalere, at vi vil landbruget, siger han.

En af Brdr. Thorsens sterste eftermar-
kedskunder er HEG i Aars, som iseer ka-
ber arbejdstgi til skolens 270 medarbej-
dere, men ogsa bestiller reservedele og
veerktgj gennem Carsten Ngrhave.

- Her er Carsten ogsa vigtig, fordi
HEG uddanner vores elever, papeger
Lars Juul.
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Ville here om
forhandler,

for bleekket
var tort

Allerede inden Mis overtagelse af Dammann var
offentlig, var landmeendene nysgerrige efter,
hvor de kunne fa deres service fremover.

en sprejte hvert andet ar, far du
ikke kompetencer nok i produk-
tet. Det kan godt veere, at seelge-
ren far solgt den forste sprojte,

To dage for Agritechnica var  salg og overdragelse af bade Dam- m
etvigtigt fundament faldetpd  mann-sprejterne, Hawe-vognene
plads for ML og PTGs deekiryksregulering til ML

De seks forhandlere, som frem- 11. november blev der sendt en o Christian

over skulle saelge og servicere de-  pressemeddelelse ud. Forinden be- Korsholm er men de neeste to-tre stykker star
. salgskonsulent . . L
res nye agentur af sprgjter fra det  gyndte det allerede at rumle, at der hos M. Har mekanikeren for, siger Christian
tyske meerke Dammann, som er var nogetigeere. veeret i firmaet Korsholm om etableringen af
mest kendt for spregjter med enorm - Vi herte allerede, inden at pres- i113r. forhandlernettet i Danmark.
kapacitet og luftstyringssystemer til  sen fik at vide om overtagelsen, fra o Udlaert Da vi gar rundt og ser pa sa-
de kraevende dage i marken. kunder, som pressede pa at fa ud- mekaniker fra kaldt 'premium five star’-model,
- Det var meget vigtigt, at ndr = peget deres lokale forhandler, for- HEG i Aars. har salgskonsulenten og et hold
alle forhandlernes busser kom  teeller Christian Korsholm. oT|dI|gerevaeret seelgere fra forhandlerne lige
ned pa messen, kunne de komme ansat hos veeret pa fabrikken til produkt-
forbi Dammann og se produkterne, ~ Alle blev spurgt blandt andet treening.
forteeller salgskonsulent Christian [ udgangspunktet har alle Mls for- Jola A/S. Og det skal i den grad bruges

Korsholm fra MI, som i efteraret fik
intense dage med at fa maerket pa
plads og sat det i gang som ny di-
stributer 1 Danmark og Sverige.
Efter en mangedrig indsats pa
maerkets vegne 1 Danmark gnskede
Jens Flarup at afhaende sin forret-
ning. Det endte med at blive til et
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handlere faet mulighed for at byde
ind pa forhandling af det nye sproj-
temaerke 1 butikken, forklarer han.

- Men det er vigtigt, at man far et
flow 1 det. Det er et seerligt og sti-
gende segment, fordi gardene og
maskinstationerne bliver stgrre og
storre, men hvis man kun seselger

i den kommende tid.

MI og de seks forhandlere,
TBS Starup, Askildrup Agro, Karl
Mertz, Agro Maskiner(Sverige),
Farmas og ] Hundahl starter
nemlig ikke pa bar bund. Der
skal leveres en reekke sprojter,
som Flarup Maskiner allerede



Alle MI-forhandlere kunne fG muligheden for at forhandle
Dammann, men man endte pa seks forhandlere til at vare-
tage forhandlingen.

havde solgt, nden MI overtog im-
porten.

Michael Warming fra den hidti-
dige importer er nemlig med om
bord hos MI og er om nogen man-
den i Danmark, der kender produk-
tet og bestanden af omkring 100
sprgjter rundt omkring i landet.

- Vi er ved at kunne cykle sely,
men det er rart at have den kom-
petence ved hdnden. Han er den,
som forhandleren kan ga ti og fa
eksperthjeelp hos, forklarer Chri-
stian Korsholm — til gengeeld er han

@ Importvirksomhed med base i Vejle.

@ Var tidligere ejet af en raekke
maskinhandlere i feellesskab, men ejes
i dag af den hollandske koncern ZBG.

@ Storste maerke er Kuhn.

altsa ikke leengere frontlinjeme-
kanikeren, der skal na hele landet
rundt, ndr der er brug for service
pa Damman. Det betyder ogsa, at
nar kompetencerne er spredt ud
pa flere veerksteder og folk rundt
i landet, s& har MI haft travlt med
at overseette prislister og produkt-
manualer og seette flowet af
reservedele i system.

Gik forst til Kuhn

Hvis der er et maerke, som man al-
lermest forbinder MI med, er det
franske Kuhn. Maerket er det storste
iportefgljen og har snart et halvt ar-
hundredes anciennitet hos importg-
reniVejle.

Franskmeendene meldes dog
langt fra forneermede over, at der
ogsa er rykket gule og grgnne
sprojter fra Tyskland ind 1 MI's
showroom i Vejle.

Det er vigtigt,

Christian Korsholm ser lille ud i forhold til
en 40 kubikmeter stor vogn, men det kunne
veere endnu »veerre«.

- De var de forste, vi spurgte. Kuhn
har hidtil kun haft mindre sprgijter,
men har selv startet en sterre pro-
duktion, men de kommer ikke op i
det samme segment for storsprejter.
De gar efter den store volumen, og
egentlig ser man bare det her som
en fordel, at vi far opdyrket mar
kedet hos de store landmeend og
maskinstationr, hvor de sa kan veere
aktuelle med andre produkter. Dan-
mark er ofte 10 til 15 ar foran resten
af markedet, fortaesller han.

EI RN

Skal passe
med lastbilen

Ude foran Mls store show-room i Vejle star der en Hawe-
sneglevogn med efternavnet 4000. Det star egentlig for
en starrelse omkring 40 kubikmeter, men vognen kan
faktisk klare 43 kubikmeter last. Det teenker de fleste
sikkert er stort nok for dansk landbrug.

Men selv den storrelse vogn kommer til kort engang

imellem, forteeller Christian Korsholm.

- For tiden er der faktisk ret stor forespargsel pa

storebroren, som er pa 50 kubikmeter. Det giver mening,
hvis man skal kere til et »badekar« pa 48 kubikmeter, sa
lastbilchaufferen kan komme afsted i stedet for, at man
skal vente pa en sjat mere med den »lille« vogn.
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HIMMERLANDS ERHVERVS- OG GYMNASIEUDDANNELSER

FREMTIDENS UDDANNELSE

Hvad kreever en fremtid med foererlese koretgjer og nye drivmidler af
uddannelserne? 0g hvordan ber uddannelserne fremtidssikres generelt?

Maskinbranchen meades
| fremtids-veerksted

vordan skal fremtidens uddan-
H nelser for maskinbranchen se

ud, og hvilke elementer skal
de indeholde?

Det satter HEG fokus pa ved et
fremtidsveerksted, hvor interesserede
1 maskinbranchen kan veere med til
at diskutere fremtiden og dele deres
holdning.

Dagen, som arrangeres Sammen
med det lokale uddannelsesudvalg
for entreprenegr- & landbrugsmaskin-
mekanikeruddannelserne, foregar 4.
april pa HEG.

Undervejs vil der veere en reekke
workshops, hvor deltagerne selv
kan veelge sig ind pa forskellige fag-
omrader og komme med deres ind-
spark og idéer.

I lgbet af dagen vil der ogsa veere
en reekke indleeg. Blandt andet vil
formand for Dansk Maskinhandlerfor-
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ening Troels Jensen tage forsamlingen
med ind 1 krystalkuglen og se neer
mere pa, hvor maskinbranchen bevae-
ger sig hen i de naeste ti ar.

Administrerende direkter Michael
Husfeldt vil forteelle om Danish Agro
Machinery’s strategiske overvejelser
om laerlinge i maskinbranchen.

Pa entreprengrsiden vil maskinfor-
valter Bo Michael Mikkelsen fra Per
Aarsleff A/S forteelle om deres over
vejelser om fremtidige maskinindkgb
med bud pa fremtidens drivmidler,
teknologi og krav til forerkomfort.

Fra FarmDroid kommer regional sa-
les manager Rasmus Mikkelsen Thu-
sen og giver sit bud p4, hvad fererlgse
keretgjer vil stille af nye krav til uddan-
nelserne i fremtiden.

Laes mere om dagen pa heguddan-
nelser.dk/kampagner/fremtidsvaerk-
sted-den-4-april-2024.

d3STANNVAANIISYNINAD DO /
-SAYAAHY3 SANVTHININIH \.

Ni ud af ti
fuldferer

Pa HEG's erhvervsfaglige for-
lgb var fuldferelsesprocenten
pa 92 procent i 2023.

Ifelge direkter UIf Givskov er
det en af grundene til, at sko-
len har vendt et ellers negativt
elevoptag.

- Mere end ni af ti gennem-
ferer den uddannelse, de er
startet pa. Det kombineret
med vores meget lave fraveers-
procenter forteeller kommende
elever, at de kan veere trygge
ved at veelge os, siger han
med henvisning til, at antallet
af arselever steg med fem
procent i 2023.

Ifelge uddannelsesstatistikker-
ne har HEG overordnet set det
gennemsnitlige laveste fraveer
pa uddannelsesinstitutioner i
Nordjylland, der tilbyder bade
gymnasie- og erhvervsuddan-
nelser.

0Ogsa fremadrettet ser det ud
til, at HEG er i veekst.

1 2024 budgetterer skolen
med en elevfremgang pa seks
procent. Skolen kan bl.a. byde
velkommen til 326 nye elever,
som pabegynder en erhvervs-
uddannelse.

Kursister
fra ind- og
udland

Efteruddannelserne er i en
positiv udvikling pa HEG. Her
var der en stigning pa 57 pro-
cent i 2023 i forhold til 2022.
Skolen tiltreekker hovedsage-
ligt kursister fra Nordjylland,
mens enkelte kurser tiltraekker
kursister fra hele Danmark og
flere lande i Europa. 1 2023
renoverede og indrettede
skolen en kursistflgj med plads
til 41 overnattende kursister,
der i perioder har veeret brugt
med med fuld belaegning.



Abner kollegium
for ordblinde

Fra august i ar dbner HEG et kollegium for ordblinde.

Her vil der veere ekstra fokus og hjeelp til ordblinde
elever.

- Vi tror, at efterspargslen er starst pa hhx og htx,
og derfor vil det i farste omgang veere disse unge, vi
forsager at tiltraekke. Men i princippet kan vi huse
unge studerende, hvad enten de gar pa htx, htx, eux
eller eud, forteeller direktar hos HEG, Ulf Givskov.

Som en del af kollegiet vil der blandt andet veere
mulighed for brug af hjzelpemidler og leese-skrive

EG

asium - HHx

Handelsgyrnn

Teknisk Gymnasiym - HTX

Erhvervsfagligt Gymnasiun 3 =
Kurser og akademi 2
Skolehjem L
Reception

Administration
Virksomhedscenter

HEG og direkter Ulf Givskov har fokus
pG at hjeelpe ordblinde.

Streetart
I Aars

| starten af 2024 har elever pa HEG
haft travlt med at preve kreefter med
nye sprayteknikker og leere en masse
om streetart.

Det er dog ikke kun blevet til at
skaffe ny viden. Elever fra erhvervsud-
dannelserne har ogsa selv veeret i gang
med det kreative arbejde, sa der nu er
godt gang i udsmykningen af skolen og
kollegier med ny kunst for at sette et

veerktojer.

mere moderne preeg pa skolen.

Igen over 200 nye elever

I de sidste fire

ar har optaget

til mekaniker-
uddannelseri Aars
veeret stabilt hejt.

e har provet det for.
At fa mere end 200
nye elever til at starte

pa uddannelserne som land-
brugsmaskin- og entrepre-
ngrmaskinmekaniker.

Men ud over at seette en
ny rekord for optaget i 2024
markerer drets antal pa 209
nystartede elever pa HI1 ti
uddannelsen pa Himmer
lands Erhvervs- og Gymna-
sieuddannelser ogsa, at der
efterhdanden kommer stabilt
mange elever til hvert ar og
dermed nye kreefter til vaerk-
stederne rundt omkring i lan-
det.

- Det er dejligt, at vi ikke
oplever de her fald og opture,
som vi tidligere har set. Det
ser ud til, at det lange seje
treek med at fa nye elever lyk-

kes, konstaterer uddannelses-
chef Aksel Gaardsted Christi-
ansen.

Holder fast i

svart marked

Set over de seneste ti ar har
overskriften for erhvervsud-
dannelser 1 Danmark ellers
veeret tilbagegang.

Danmarks Statistik kunne
sidste ar forteelle, at det sam-
lede antal, der begyndte pa
en erhvervsuddannelse var

faldet med en tredjedel over
det sidste arti. Seerligt ud-
dannelser inden for kontor
og handel oplever dramatisk
tilbagegang.

Men det geelder altsa ikke
vaerkstederne i Aars.

- Vi kan sige, at vi har fast-
holdt et godt optag i et van-
skeligt marked, siger han.

Erhvervsuddannelserne
har fdet mere politisk med-
vind i de senere ar, efter at
den nye regering har udtalt,

Mange unge
vil gerne
arbejde
med land-
brugsma-
skiner for
tiden.

at de gnsker at gge optaget.

- Samlet ligger erhvervs-
uddannelserne stadig alt for
lavt 1 forhold til ambitionerne,
men vier damedtil at gere en
indsats for at treekke den rig-
tige vej. Vi har fdet summen af
mange forskellige indsatser til
atnd en del ad vejen, og vi er
jo ikke alene. Bade branchen
og fagforeningerne hjeelper
godt til, siger Aksel Gaard-
sted Christiansen.
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GENERALFORSAMLING | MASKINLEVERANDORERNE

- Vi klarer os

bedre end

nabolandene

Maskinbranchen har rykket sig markant i det

sidste ars tid, men tingene er ikke gdet i std som

i nabolandene, siger formand Klaus Meldgaard.

ange ankom med et for
holdsvis solidt ar i ryggen,
da medlemmerne hos Ma-

skinleverandgrerne indtog Hotel
Imperial i starten af aret til deres
arlige generalforsamling.

Faktisk overraskede 2023 til den
gode side, lyder det fra Maskinleve-
randgrerne.

- Vi kom jo fra, at vi havde haft et
2022, som var et virkelig staerkt ar,
efter at der kom gang i hjulene. Og
sa teenkte vi, at det ikke kunne blive
ved, da vilagde budgetter for 2023.
Det viste sig for langt de fleste af os,
at det blev et langt bedre ar end for-
ventet, siger Klaus Meldgaard. Nar
han ser uden for landets greenser,
er situationen noget anderledes.

- Du kan godt sige, at vi lever
lidt pa en gren @. Tyskerne er i
recession og har store udford-
ringer, efter at de har valgt ikke at
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tage flere lan. De saetter teering ef-
ter neering, og det er til dels ogsa
det, vi herer fra kolleger i Sverige,
siger han og gleeder sig over, at
der stadig seettes en del anleegs-
projekter i gang i Danmark sammen
med en del aktivitet inden for cir
kuleer gkonomi. Det sidste leverer
hans egen virksomhed Meldgaard
ogsa maskiner til.

- Som 2024 er startet, holder vi
ogsa niveau i ar. Vi har travlt med
maskiner til rastofindustrien, gen-
brug og hele den cirkuleere gko-
nomi. Og med udsigterne pa an-
laegsaktiviteterne indikerer det, at
viogsa far travlti 2024 og ind 1 2025,
siger han.

Maskiner pa lager

Det punkt, hvor verdenen har sen-
dret sig mest i det sidste ars tid, er
nok, hvor hurtigt fabrikkerne kan le-

\

o Klaus
Meldgaard
er formand
for Maskin-
leverandgrerne
Entreprenar.

o Til daglig er han
afdelingschef
i Meldgaard.

vere maskinerne ud til Maskin-
leverandgrernes medlemmer.

- Her er vi ved at veere i nor-
malt trav igen med tre til fire ma-
neders leveringstid 1 stedet for
14-15 maneder. Det er Klart, at
vi har veeret i en tid, hvor nogle
var bedre end andre til at have
fyldt deres lagre op, og nu kan
man pludselig sta med lige vel
store lagre, siger han.

Prismaessigt forventer bran-
chen ikke reduktioner efter
flere ars stigende priser pa nyt
udstyr.

- Da priserne steg, var det
blandt andet begrundet i, at
stalpriserne steg gevaldigt. De
er faldet noget igen, men argu-
mentet gar pa miljgomkostnin-
ger og hgjere arbejdslgnninger,
sa vi kommer ikke til at se, at
man saetter priserne ned. Crejet



Det star langt bedre til med anlegsaktivieterne i Danmark
end rundt omkring os, konstaterer formand Klaus Meld-
gaard, Maskinleverandererne. Foto: John Christensen/
LandbrugsMedierne

er blevet dyrere end for tre ar siden,
men det, vi ser nu, er mere naturlige
arlige prisstigninger, som der altid
er, siger han.

Er alt sa helt enkelt i hverdagen?
Som alle andre steder pavirker det
aktuelle renteniveau ogsa mange
kunder, nar der skal handles. Der
skal teenkes en gang mere over tin-
gene.

Mangel pa kvalificeret arbejds-
kraft er ogsa en vedvarende be-
kymring.

- Lenningerne er dog blevet en

Om Maskinleverandarerne

® Maskinleverandarerne er delt op i to
sektionere, Entreprengr-sektionen
og Park, Vej og Anlaeg-sektionen.

@ Tilsammen har de 60 medlemmer.

® Sekretariatet varetages af DM.

udfordring for os alle. Nar der er
knaphed pa kvalificeret arbejds-
kraft, og f& mekanikere i branchen,
vil lgnpakken i det segment vaere
et parameter, der fylder mere og
mere i vores budgetter.

En anden udfordring er fremti-
dens arbejdskraft.

Her gleeder Klaus Meldgaard sig
over, at A.P. Mgller Fonden har givet
125 millioner til erhvervsuddannel-
serne iregi af NEXT i Kgbenhavn.

Pengene skal bruges til en ny
bygning, der skal skabe en attraktiv
og byneer ramme for unge, der gar
pa en erhvervsuddannelse i hoved-
staden.

- Det der med et fedt studiemiljg
skal da ikke kun veere pa gymnasie-
og universitetsuddannelserne. Som
et ekstra krydderi til de eftertrag-
tede fredagsfester pa gymnasierne
kan der ogsa komme tgmrerelever,

Det viste sig

Klaus Meldgaard

mekanikere, frisgrer og alle mulige
andre forskellige uddannelser til en
og samme fest, hvor alle typer ud-
dannelser ligestilles, sagde han.

Under generalforsamlingen blev
Jan Dahl, Wirtgen Denmark A/S,
og Robert Kjeergaard, Stemas A/S,
genvalgt til bestyrelsen for ML-
Entreprener, mens Lasse Lindholm,
Lindholm Maskiner A/S, blev gen-
valgt til bestyrelsen for ML-Park, Vej
og Anleeg.

Sadan ma
kommunen kgbe

Et af indleeggene under generalforsamlingen kom fra
Kebenhavns Kommune, der fortalte om reglerne, nar de
skal kebe maskiner. Indkebsansvarlig Dennis @stergaard
Poulsen fortalte, at kommunerne ikke kan efterkomme
maskinleverandarers gnske om at handle som med andre
kunder. Kommuner er nemlig forpligtiget til at seette kab i
udbud, og det skal ske gennem SKI eller EU-udbud.

Keb under 500.000 kroner er fritaget for udbud, men
forvaltningsretten skal overholdes. Over 500.000 kroner
skal det ske gennem SKI, mens keb/udbud over 1.644.638
kroner skal ske som EU-udbud.
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Nyt netveerk sam
for ferste gang

Nyt netveerk for Skov-Have-Park har
afholdt sit ferste mede. Her kan man
bade mede nye og gamle kollegaer.

ed arsskiftet overgik
Brancheforening  for
Skov-Have-Park  for-
reminger til at blive et udvalg
under Dansk Maskinhandler
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forening 1 stedet for en selv-
steendig forening.

Det nye Skov-Have-Park-
netveerk bestar derfor af alle
de medlemsvirksomheder i

Dansk Maskinhandlerforening,
som helt eller delvist beskaef-
tiger sig med salg og repara-
tion af udstyr til skov-, have-,
parkomradet.

[ starten af februar var alle
interesserede derfor inviteret
til det forste netveerksmede.
Mgdet var en introduktion til,
hvad netvaerket kommer til at
arbejde med, og det var muligt
at komme med input til emner,
som er relevante for den del af
branchen.

P4 dette forste mede var
der et indleeg ved jurist Eva
Kaya om vigtigheden af at have
styr pa sine handelsbetingel-
ser. Eva forklarede gennem
konkrete sager, hvorfor det er
vigtigt at sikre sig bedst muligt
mod krav fra kunderne ved at
bruge foreningens handels-
betingelser. Hun forklarede
ogsa om muligheden for gen-
nem foreningen at forsgge at
skubbe lidt til retspraksis gen-
nem nogle principielle sager,



Vi gleeder os

Mads Bach, formand

Ud over at veere historisk som ferste indleegs-
holder for det nye netveerk leverede jurist Eva
Kaya ogsd en masse vigtige input om af at
have styr pé sine handelsbetingelser.

som pa sigt kan blive til gavn for
alle forhandlere.

Derudover var der et indlaeg
fra Casper Roensbech fra El Re-
cycling om en ny samarbejds-
aftale med foreningen, man kan
gere brug af.

Nye mader til efteraret

Det blev besluttet, at der plan-
laegges to netveerksmeder i ef-
teraret, hvor det ene er feelles i
Kolding, og det andet afholdes
et par steder i landet, sa flere
forhabentlig har mulighed for at
deltage. Der var fra deltagerne

gnske om emner som strated,
uddannelser i branchen, et net-
veaerksmedlem, der forteeller om
sin vej i1 branchen, fremtidsten-
denser, tekniske udfordringer
og meget andet.

- Jeg synes, vi er kommet rig-
tig godt fra start med det her
netveerk. Det var nogle spaen-
dende emner, vi kom rundt om
i dag, og man kunne se og here
pa den gode summen, at de, der
var mgdt op, havde god gavn af
at sparre med nogle andre fra
branchen. Vi gleeder os til over
de kommende méneder og ar

at udvikle og udvide Skov-Have-
Park netveerket, sagde udvalgs-
formand Mads Bach efter mgdet.

om SHP-netvark .......................

o Tidligere var Skov-Have-Park
en decideret brancheforening.

@ For at forene kraefterne meldte
foreningen sig sidste ar ind i
Dansk Maskinhandlerforening.

® |stedet blev der nedsat et
udvalg malrettet forretninger
med skov-have-park-aktiviteter.

Her henter El Recykling
udtjent handvcerktsj
hos Bygma.

Henter udtjent IT og mindre

batteridrevne maskiner

Pa netveerksmadet havde vi inviteret El Recycling til at
forteelle om deres koncept.

El Recycling har specialiseret sig i at genbruge og
genanvende udtjent IT-udstyr i teet samarbejde med
EIRetur, der handterer langt de fleste genbrugspladser
rundt om i landet pa vegne af producenter af blandt
andet IT-udstyr.

Samarbejdet med El Recycling omfatter ud over
muligheden for at fa afhentet eget IT-udstyr ogsa
muligheden for at fa afhentet mindre, batteridrevne
skov-have-park maskiner.

- Vi afhenter gratis, og vi betaler for de produkter, vi
kan genbruge, forteeller Casper Roensbech, der er én af
de to stiftere af selskabet, der er beliggende i Randers.
Pa den made kan IT-udstyr og skov-have-park udstyr
opgraderes og seelges primzert pa portaler i udlandet
samt pa egen hjemmeside. Det udstyr og de maskiner,

der er defekte og ikke kan repareres, bliver neddelt i
enkeltkomponenter og vil indga som genanvendelse og
ga tilbage i affaldsstrammen og indga i ny produktion.
Vi afhenter over hele landet, og gennem vores 4 I1SO-
certificeringer har vi processer inden for arbejdsmiljg,
miljg, kvalitet og IT-sikkerhed.

Virksomheden har cirka 20 fastansatte, og derudover
er der tilknyttet en reekke CSR-forlgh, pensionister og
frivillige, sa virksomheden i alt teeller cirka 42 medar-
bejdere.

- Vores samarbejde med medlemmer af Dansk
Maskinhandlerforening er banebrydende ved, at den
enkelte virksomhed far mulighed for at markedsfere sig
over for sine slutkunder med et koncept, der bidrager til
gget genbrug og genanvendelse og dermed er et bidrag
til reduktion af CO2, slutter Casper Roensbech.
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LOVE

OG REGLER

Myndighederne har ryddet op i feerdselsregler og skrevet paragrafferne sammen. Men trekanten er stadig
lovpligtig.

Dansk scerregel fortscetter

Advarseltrekanten
fortscetter, viser nye
opdaterede regler, der
geelder fra 1. julii ar.

keretgjer’ bliver opdateret og samskre-

vet med 42 aldre dokumenter, kom-
mer der nye krav til keretgjer, herunder
traktorer, vogne og diverse redskaber
geeldende fra 1. juli 2024.

En af de eeldre danske saerregler ser ud
til at skulle fortsaette, selv om det ikke er et
feelles EU-krav.

Dermed vil der veere behov for, at uden-
landske producenter, den danske impor-
tor eller maskinejeren selv eftermonterer
det krav pa de vogne og redskaber, som
skal kgre pa de danske veje.

Det drejer sig om:

I forbindelse med at 'Detailforskrifter for

30 D

Afmaerkning som lang-

somtkerende koretoj § 22.

Traktorer, der ikke indgdr i vogntog, skal

veere forsynet med afmaeerkning som lang-

somtkerende koretgj.

Stk. 2. Motorredskab, der ikke indgar i
vogntog, og som ikke er bestemt til at fores
af en gaende, skal veere forsynet med af-
meerkning som langsomtkgrende koretg.

Stk. 3.1 folgende vogntog skal bagerste
keretgj veere forsynet med afmeerkning
som langsomtkerende keretg:

1 Traktor med traktorpahsengsvogn eller
pahaengsredskab.

2 Motorredskab med pahesengsvogn eller
pahaengsredskab. Dette gaelder ikke for
motorredskab, der er bestemt til at fores
af en gaende.

3 Bil med ikke-registreringspligtigt pa-
haengsredskab.

Stk. 4. @vrige keretgjer 1 de vogntog,

der er neevntistk. 3,nr. | og 2, kan veere

forsynet med afmeerkning som lang-
somtkerende kerete;.

Stk. 5. Afmeerkning, jf. stk. 1-4, skal op-

fylde betingelserne i nseste kolonne.

Generelle bestemmelser

1 Etkoretej ma kun veere forsynet med pa-
budt eller tilladt afmeerkning som lang-
somtkerende keretg;.

2 Afmeerkning som langsomtkgrende ko-
retgj skal opfylde folgende betingelser:
a) Skal besta af en red, fluorescerende,
ligesidet trekant med en rgd reflekte-
rende kant.

b) Skal veere anbragt bag pa kere-
tgjet med spidsen opad og veere rettet
bagud.

3 Afmeerkning som langsomtkgrende
koretgj skal desuden opfylde én af fol-
gende betingelser:

a) Skal veere godkendt og meerket i hen-
hold til FN-regulativ 69.

b) Skal veere godkendt af Transportsty-
relsen, Sverige.

c) Skal opfylde de lystekniske krav til
fluorescerende materiale 1 FN-regulativ
27 og til reflekterende vejtavlemateriale
type 4 1 bekendtggrelse nr. 426 af 13.
april 2023 om anvendelse af vejafimaerk-
ning.

4 Afmeerkning som langsomtkerende ko-
rete]j kan veere aftagelig.



@strigske
Pottinger vaekster
og udvider i USA

Den gstrigske producent P6t-

tinger skruer nu op for tilste-
deveerelsen i Nordamerika med et nyt
hovedkvarter i staten Indiana. Péttinger
etablerede sit eget datterselskab i USA i
2008, og nu har man udvidet med et nyt
og sterre hovedkvarter i Valparaiso i In-
diana. Grundstenen til den nye bygning
blev lagt i marts 2023, og en 20 hektar
stor grund teet pa den tidligere placering
blev kebt. Her er siden rejst en bygning
pa omkring 1.800 kvadratmeter. Behovet
for plads til reservedelsopbevaring, ud-
dannelse og kundeservice i USA er ifalge
Pottinger steget markant i de senere ar.

Isuzu med stort lad og

egen stramforsyning

Maskinstationer og entreprengrer keber mange pickup’er, men af og til er standardudga-
ven ikke helt nok. Det ved man hos Isuzu Danmark, som har specialiseret sig i individu-
elle opbygninger af Isuzu D-Max.
Senest har virksomheden Gravemesteren pa Lolland faet leveret en udgave med forstarret lad
med aluminiumssider, ligesom der er luftaffjedring pa bagakslen. Dertil er en inverter til 220 Volt
en praktisk tilfejelse for ejeren, der nu kan oplade sit elektriske veerktej direkte fra sin pickup.

Fasterholt melder udsolgt
og udvider fabrikken

Vi har brug for hver en kvadratmeter. Sadan lyder meldingen fra

Fasterholt Maskinfabrik om de ekstra 3.500 kvadratmeter, som
den danske producent af vandingsmaskiner nu udvider med. Der meldes
nu om fyldte ordrebager for resten af 2024.

- Men landmeendene har brug for at kunne vande, nar saesonen star-
ter. Derfor er vi ogsa jublende glade for, at vi endelig kan komme i gang
med byggeriet, lyder det fra direkter Rikke Kjeer Aslak, som sammen
med sin bedstefar Agner Thisgaard netop har taget ferste spadestik.

o

Sima i Paris er udsat,
men uden ny dato

Det er allerede laenge siden, at producenter som Péttinger og

John Deere meldte fra til den store landbrugsmesse Sima i Paris,
og siden har mange andre store udstillere gjort det samme. Det har
faet arrangererne Exposima til at tage konsekvensen, nemlig at aflyse
2024-messen, der skulle have veeret holdt i slutningen af november i ar.
Det betyder, at den naeste Sima messe antagelig vil blive holdt i Paris i
2026, men der er endnu ikke meldt nogen dato ud. Sidste gang, Sima
blev holdt i Villepente nord for Paris, var i 2022.
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Er virksomheden sikret mod
kriminalitet?

Nye arbejdsrutiner har gget risikoen for kriminalitet og
cyberangreb.

Siden covid-19 har virksomheder aendret deres procedurer. Mange medarbejdere arbejder
hjemmefra og tilgar derfor virksomhedens systemer pa andre mader, end de gjorde
tidligere. Det har gget risikoen for kriminalitet og cyberangreb, og derfor bar der vaere ekstra
opmaerksomhed pé virksomhedens forsikringsdaekninger.

Som medlem af Dansk Maskinhandlerforening har du adgang til uvildig radgivning om din
virksomheds risiko og forsikringsmuligheder. For at hare mere kan du kontakte Jacob Olesen,
der er risikoradgiver for medlemmer af Dansk Maskinhandlerforening.

Kontakt Jacob Olesen pa +45 88 13 95 58 eller via e-mail pa jacob.olesen@wtwco.com

wtwco.com
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